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Arbetsbeskrivning

Utesaljare Sverige

OM 0SS

Versalift Sweden ingar i TIME Manufacturing Company, en varldsledande tillverkare av
fordonsmonterade arbetsplattformar och tilltrédesutrustning. Varumarket Versalift har vunnit
fértroende hos el- och vattenbolag, telekomoperatérer, kommuner, entreprenérer och
serviceféretag Over hela varlden. Vara produkter ar kanda for sin kvalitet, tillférlitlighet,
sakerhet och férmaga att hjalpa kunderna att arbeta effektivt pa hojd.

Som en del av TIME Manufacturing Company kombinerar vi styrkan hos en global organisation
med de nara kundrelationerna och den lokala marknadskunskapen som driver framgangen i
Sverige. Sverige utgor en viktig tillvaxtmarknad for var verksamhet. Vi investerar i var framtid
och utdkar var kommersiella narvaro for att stddja kunder &ver hela landet med
branschledande produkter, teknisk expertis, service och support.

Att bérja pa Versalift Sverige innebar att du blir en del av ett vaxande féretag dar ditt bidrag
syns, dina relationer ar viktiga och din framgang direkt paverkar var framtida tillvaxt.

KORT BESKRIVNING

Som utesaljare for Sverige ansvarar du for att utveckla var verksamhet i hela Sverige. Du kommer att
agna storre delen av din tid at att traffa kunder, presentera vara produkter, bygga relationer och utveckla
nya affarsmajligheter.

Vi sbker nagon som trivs med att vara ute pa marknaden, prata med kunder, demonstrera utrustning
och hjalpa kunderna att hitta ratt 16sning.

Det har ar en praktiskt inriktad saljroll med stor tillvaxtpotential pa en attraktiv marknad.

DIN ROLL HOS OSS

Relationsbyggaren: Du bygger starka relationer med kunder over hela Sverige och blir en palitlig
partner for deras behov av tillganglighetsutrustning.

Forséljningsdrivaren: Du utvecklar aktivt nya affarsmdjligheter, foljer upp leads och omvandlar
kundernas intresse till order.
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Produktambassadoren: Du presenterar vara produkter for kunderna, anordnar demonstrationer och
visar hur vara I6sningar hjalper kunderna att arbeta sakrare och mer effektivt.

Kundens rost: Du lyssnar pa kunderna, forstar deras behov och férmedlar deras synpunkter till resten
av organisationen.

ANSVAR

e FOrsaljning och kundutveckling

o Besodka befintliga och potentiella kunder i hela Sverige
Bygga starka kundrelationer och uppratthalla regelbunden kontakt
Identifiera nya forsaljningsmajligheter och utveckla nya kundkonton
Folja upp leads, offerter och kundférfragningar
Stodja kunderna genom hela forsaljningsprocessen
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e Produktdemonstrationer
o Presentera och demonstrera Versalifts produkter for kunderna.
o Anordna och stddja kunddemonstrationer och evenemang
o Forklara produktens funktioner och fordelar pa ett praktiskt och
|attforstaeligt satt

o Affarsutveckling
o Bidra till att vaxa Versalifts verksamhet i Sverige
o Identifiera nya majligheter inom befintliga och nya kundsegment
o Representera Versalift pa massor, kundevenemang och branschmaéten

e Teamarbete och kommunikation
o Arbeta nara kollegor inom forsaljning, service, drift och kundsupport
o Dela med dig av kundfeedback och marknadsobservationer
o Halla kund- och forsaljningsinformationen uppdaterad i CRM-systemet

VAD DU TILLFOR

Personliga egenskaper
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* Du kan hantera konfidentiell information pa ett professionellt satt

e Du trivs med att traffa kunder och bygga langsiktiga relationer

e Du trivs med att tillbringa stoérre delen av din tid ute pa faltet och besdka kunder

* Du ar nyfiken och tycker om att lara dig mer om tekniska produkter och
utrustning

e Du kan forklara tekniska I6sningar pa ett enkelt och praktiskt satt

e Du ar sjalvmotiverad och tar ansvar for ditt omrade och din kundbas

e Du ar proaktiv och féljer upp méjligheter utan att bli ombedd

e Du lyssnar uppmarksamt och fokuserar pa att forsta kundernas behov

e Du ar palitlig, organiserad och haller vad du lovar

e Dutrivs med att arbeta sjalvstandigt samtidigt som du haller kontakten med dina
kollegor

e Du ar positiv, tillmétesgaende och latt att samarbeta med

e Du kanner dig bekvam med att demonstrera utrustning och prata med kunder
pa alla nivaer

VAD DU TILLFOR

Kvalifikationer

e Tidigare erfarenhet av forsaljning, kundorienterade roller, service, teknisk
support eller liknande befattningar

e Erfarenhet fran branscher sasom tilltradesutrustning, nyttofordon,
anlaggningsmaskiner, jordbruksmaskiner, skogsbruksmaskiner, lyftutrustning
eller relaterade sektorer ar en fordel

e En teknisk bakgrund i kombination med erfarenhet av kundkontakt ar
valkommen

» Alternativt varderas forsaljningserfarenhet i kombination med ett starkt intresse
for tekniska produkter lika hogt

e Fbérmaga att forsta kundernas anvandningsomraden och rekommendera
praktiska ldsningar

e Erfarenhet av att presentera produkter och genomféra demonstrationer ar en
fordel

* God planerings- och organisationsférmaga

e Erfarenhet av att anvanda CRM-system och Microsoft Office-program

e Giltigt korkort

e Flytande svenska och goda kunskaper i engelska
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ORGANISATION

Rapporterar direkt till chefen for TIME Europ

Inga direkt understallda

Arbetar i nara samarbete med kunder, serviceteam, kundsupport och kollegor
inom den europeiska forsaljningsorganisationen.

Samarbetar med drift, service, marknadsféring och produktledning for att
sakerstalla en stark kundupplevelse och ett framgangsrikt projektgenomférande
Arbetar hemifran i Sverige med regelbundna resor runt om i landet
Regelbundet deltagande i saljmoten, kundevenemang, massor och
produktdemonstrationer.

VARFOR DENNA ROLL AR VIKTIG

Sverige ar en viktig tillvaxtmarknad for Versalift och TIME Manufacturing. Vi ser stora
mojligheter att utdka var kundbas, starka befintliga relationer och 0Oka var
marknadsnarvaro.

Som utesaljare for Sverige ar du Versalifts ansikte utat pa marknaden. Din férmaga att
bygga fértroende, forsta kundernas behov, demonstrera vara produkter och utveckla
langsiktiga kundrelationer kommer att ha direkt inverkan pa var framgang.

Enkelt uttryckt: Din framgang bidrar till var framgang.

VART ERBJUDANDE

Férdelar fér dig

Bli en del av ett vaxande foretag med spannande mojligheter for framtiden.
Bli en del av en internationell organisation med branschledande produkter.
Arbeta i nara samarbete med erfarna foretagsledare.

Konkurrenskraftig 16n och majlighet till bonus.

Omfattande formaner.

Mojligheter till professionell utveckling och karriarutveckling.

Stodjande och samarbetsinriktad arbetsmiljo.

Mojligheten att gora en synlig insats i ett vaxande foretag.

Bli en del av vart team och lev ut din passion!

Skicka din ansokan till Nina Karlsson: ninak@yversalift.se



